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Die frühere Leiterin der Abtei-
lung Mikroskopie und Bildge-
bung des American Museum 
of Natural History befasste 
sich als Anwenderin inten-
siv mit der Technologie, die 
sie heute verkauft. Die Fas-
zination liess sie nicht mehr 
los. Seit über vier Jahren 
unterstützt Rebecca Rudolph 
ihre Kunden nun dabei, kom-
plexe Detektionsaufgaben 
mit den Technologien von 
Comet zu lösen. «Was mich 
auszeichnet? Ich will gewin-
nen, damit meine Kunden 
gewinnen. Ich will das Au-
ssergewöhnliche für sie. Das 
kann ihnen IXM bieten.»



«Wir führen die Röntgentech-
nologie ins 21. Jahrhundert: 
Mit verbesserter Stabilität 
und intelligenten, software­
basierten Funktionen.»

«Unsere langjährige Erfahrung im Bereich der Röntgenmodule 
erlaubt uns einen einzigartigen Zugang zu unseren Kunden. Wir 
kennen deren Bedürfnisse und Herausforderungen genau. Wir 
können unsere Komponenten immer enger und immer präziser 
auf die stetig steigenden Anforderungen der Kunden abstimmen. 
Für eine wachsende Zahl von Kunden und Anwendungen schaf-
fen wir so Mehrwert, gerade auch, wenn es um die Prüfung immer 
kleinerer oder immer komplexer aufgebauter Teile und neuer 
Materialien geht. Ob Teile im Automobil- oder Flugzeugbau, Öl- 
oder Gaspipelines, kleinste Teile in der Elektronikbranche oder 
Gepäck am Flughafen, mit der iVario-Generatorenplattform hat 
die Division IXM ein mächtiges und einzigartiges Angebot ge-
schaffen. So leisten wir einen Beitrag zu Zuverlässigkeit und Si-
cherheit auf verschiedenen Ebenen», sagt Rebecca Rudolph.

Die Modulstrategie geht auf

Mehrwert für immer 
mehr Kunden

Prüfung von Pipelines mit Comet Röntgenmodul
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